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Introduction

Notre Mission

Devenir votre meilleur allié dans la croissance de votre
entreprise en établissant une relation durable et rentable tout
en vous offrant des produits et un service a la clientele a la
hauteur de vos attentes.

— Martin Dagenais
Président
Canadla




Objectifs du programme:

4+ Segmenter et protéger les revendeurs au Canada dans les territoires donnés.

+ Augmenter la notoriété des marques via des supports médias promotionnels,
des formations de ventes et des campagnes de promotions locales.

+ Augmenter les marges de profits de nos partenaires d’affaires.

=+ Protéger votre clientéle existante.

4= Gagner des parts de marché versus les originaux.

=+ Instaurer une norme et un respect d’un prix d’affichage minimum.

Avantages du programme:

=+ Accés & notre service de “dropship”.

+ Produit breveté: Assurance d'avoir un produit qui respect la propiété intellectuelle (/P safe)

=+ Programme marketing: Brochures, mise en marché personnalisée,
outils promotionnels, image de produits HD.

4= Acces aux assistances technigues via une ligne sans frais

=+ Accés aux produits personnalisés: Identification du marchant sur les emballages
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Criteres d’admissibilité
Pour étre admissibles a ce programme, les revendeurs sont tenus de respecter
tous les critéres d’admissibilité suivant:

=+ Effectuer un minimum d’achat annuel de 20,000% des produits de marques ou faire
partie d’un regroupement autorisé.

== Maintenir la réputation de I'image dans toutes publicités.
== Se conformer aux conditions générales de ventes, y compris les normes en ligne:
revendre des produits uniguement via 'adresse URL qui est associé au nom légal

d’entreprise du revendeur.

== Les revendeurs ne sont pas autorisés a vendre les marques Premium Tone, Premium
Ink, EcoTone, Eco Ink et Premium Tape sur les sites Ebay, Walmart, Newegg, Amazo

respecter les normes de prix annoncé minimal.



Structure de notre
Programme Partenaire:

Programme Coop pour promotion
ciblé avec partenaire

Prix exclusif pour grande soumission

Formation en continu du personnel

du partenaire :
Formation sur place de I'équipe des ventes.

Support / Formation client :
Interaction direct avec client.

Info. produit/service.

Expertise NuTone-Densi.

Récupération sans frais de vos

cartouches d’encre vides :
Quantité minimum requise.

Frais de transport

Echantillon gratuit pour nouveaux clients

Accés au programme Récompense VISA

Acceés au service MPS
(Gestion de parc d’'imprimante)

Participation aux événements corporatifs
(Foire, gala, lancement, etc.)

Basé sur un volume d’achat annuel de :
Platinum : 250,000% et plus

Or :150,000% - 250,000%

Argent : 75,000% - 150,000%

Bronze : 20,000% - 75,000%
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LANCEZ-VOUS DES
MAINTENANT

nutone-densi.com/partenaire
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ez o Contactez-nous

4470 Boul. de la Grande Allée
Boisbriand, QC J7H 1R9

Montréal : 450-441-1300
Sans frais : 1-877-773-3674
Courriel : info@nutone-densi.com




